Punto de Equilibrio

“Es el volumen en el que los ingresos totales son
Iguales a los costos totales”.

Krajewski, Ritzman y Malhotra (2008).

Para evaluar una idea que generara un nuevo bien
0 servicio, o para evaluar el desempeino de uno
existente, resulta util determinar el volumen de
ventas con el cual dicho bien o servicio alcanza el
punto de equilibrio.
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Punto de Equilibrio

Evaluacion de Bienes o Servicios

Preguntas:

1)

2)

3)

4)

¢El volumen previsto de ventas del bien o servicio es
suficiente para alcanzar el equilibrio?.

¢Cuan bajo debe ser el costo variable por unidad para
alcanzar el equilibrio, con base en los precios actuales y los
pronosticos de ventas?

¢,Cuan bajo debe ser el costo fijo para alcanzar el equilibrio?
.Como afectan los niveles de precios el volumen de

equilibrio?
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Punto de Equilibrio

Calculo del Punto de Equilibrio
Unidades Fisicas:

Costo Fijo CF

Punto de Equilibrio = _ _ = PE =
Precio deVenta — Costo Variable PV —CV

Unidades Monetarias:

ey Costo Fijo CF
P n — = =

unto de Equilibrio 1_ CostoVariable PE 1_C_V

Precio deVenta PV

Multiproducto:
Punto de Equilibrio = . Costo Fijo — PE = CF
Z&l— Cost_oVarlabIe Producto, ]xContribucién Productoi} Zﬁl— CVR }xwi}
Precio deVenta Producto, PVP
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